Driving Force
for Electronic Progress

Im Markt der elektronischen Bauelemente sind wir als Vertriebsunternehmen
international tatig und weiter auf Expansionskurs. Zu unseren Kunden zahlen
namhafte Hersteller aus der Automobilbranche, der Telekommunikation, dem
Industriesektor und dem Medizinbereich bis hin zur Luftfahrtindustrie.

Zum nachstmoglichen Termin suchen wir einen Mitarbeiter (m/w/d) fiir den

Vertriebsinnendienst in volizeit

lhre Aufgaben:

« Eigenverantwortliche Erstellung von Angeboten und Kalkulationen

Aktive Verfolgung von Angeboten mit dem Ziel des Verkaufsabschlusses
Telefonische und schriftliche Kundenbetreuung sowie Akquisition von
Neukunden (national und international)

Interaktive Kommunikation mit Lieferanten mittels moderner Medientechnik
Unterstutzung des AuRendienstes bei der Umsetzung der Vertriebsziele und
-strategien

lhre Qualifikationen:

+ Erfolgreich abgeschlossene kaufmannische bzw. technische Ausbildung,
Erfahrung im genannten Aufgabengebiet wiinschenswert

Vertriebs- und kundenorientiertes Auftreten

Kommunikationsstarke, Teamfahigkeit, Lernbereitschaft und hohe Motivation
Gute EDV-Kenntnisse und sicherer Umgang mit MS Office

Sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Wir bieten:

+ Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege

+ Leistungsgerechtes Gehalt und ein unbefristetes Arbeitsverhaltnis
+ Individuelle Trainingsmoglichkeiten zur beruflichen Weiterbildung
+ Flexible Arbeitszeiten in einem modernen Arbeitsumfeld

Interesse geweckt?
Dann senden Sie lhre Bewerbungsunterlagen per E-Mail an karriere@alfatec.de.
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